Fa dit nye job via LinkedIn?

Webinar/1:1 session - Guide
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Hvem er LinkedSocial?

* | alt 3 medarbejdere og adskilige samarbejdspartnere [Content, Sociale Medier 0.1

* Tilbyder traening og strategisk sparring omkring professionel brug af Linkedln, samt Social Selling
for virksomheder og erhvervsfolk bade nationalt og internationalt

* Har flere partnerskaber med flere LinkedIn Preferred Partners
* Alle er aktive LinkedIn brugere siden 2005, Sales Navigator siden 201 2.

Fotografen
er pa vej
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Det handler ikke om teknik men om mennesker
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LinkedSaocial hjaelper virksomheder med:

* At gge salget (Social Selling]

* Branding/ markedsfaring af virksomheder pa LinkedIn
* Employer Branding/ Recruitment

e Skabe reach pa LinkedIn

* Generelt mere effekt pa LinkedIn

* Treening: LinkedIn, salg, kommunikation og netveaerk

e Strategi og implementering

* Forandringsledelse

* Viskaber digitale virksomheder - vi implementerer Social Selling
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Du ved IKKE hvor dit naeste job
kommer fra, sa udvid dit netvasrk
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Udvid dit netvaerk

* Hvem maeader du fysisk?

* Hvem taler du i telefon med?

* Hvem modtager du e-mails fra?
* Hvem sender du e-mails til?

* Alle ovenstaende har du en relation til - sa overvej at invitere dem ind i dit netvaerk

Linked in
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Jobsagning handler om salg
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Du skal saelge dig selv =
nyt job
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Jeg er jo ikke saelger????
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Social Selling =
At seelge uden at saelge
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60-70 %

af kabsbeslutningen er allerede
foretaget kunden
kontakter leverandaren
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Eksempel - privat person

i Hvorfor

Kan lide at rejse, ¢ * Hurtigere

kebe toj o.l. Ofte billigere

ﬂt O O E D Sterre udvalg af cykler

_ oOlO @ * Info giver beslutningsgrundlag
p;:’Sa;n - Behov for GO gle Info fra meningsdannere

P per en ny cykel  Guide til hvordan

* Online bestilling
* Etc.

Linked in

LINKED E SOCIAL




Eksempel - medarbejder/ansat

Hvorfor
“ l(ﬁ;)l)l Nemmere
S EER

————— Hurtigere

Ofte billigere

Starre udvalg

* Info giver beslutningsgrundlag

taa e (]

Privat Arbejdsplads Medarbejdere  peisorhjzelp/ GO gle * Info fra meningsdannere
person kontorartikler * (Guide til hvordan
CRM system * Online bestilling
* FEtc.

Linked in
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Eksempel - kunder/ kommende kunder
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Kunder og Deres
kommende kunder medarbejdere
(leads)
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Google

Hvorfor

Nemmere

* Hurtigere

* Ofte billigere

e Starre udvalg

* Info giver beslutningsgrundlag
* Info fra meningsdannere

* (Guide til hvordan

* Online bestilling

* Etc.
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Enhver bor forholde sig til Social Selling
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HVAD ER SOCIAL SELLING?
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Social Selling et nyt salgsvaerktoj

Traditionelt BtB salg Social Selling

Socialt

Kold

Kanvas Netvaerk

A

Uddannelse Engagement

Kvalificerede
emner

Salgsmaeader

ANALOG < ' ' | » DIGITAL
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Social Selling kan sammenlighes med at deltage 1 et
erhvervsnetvaerk (blot digitalt)

De 3 faser i Social Selling
(Relationssalg]

1. Udbyg dit netveerk

Socialt 2. Del ud af din viden, erfaring og
Netvaerk ekspertise
3. Engager dig | dit netveerk

Uddannelse Engagement Flere af jer er allerede aktive i forskellige
erhvervsnetvaerk

Social Selling

LinkedIn bevirker at du far endnu sterre
effekt ud af dit fysiske erhvervsnetveaerk

Linked in
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Udbyg dit netveerk - eksempel fra en kunde

@ «now

230 kunder ,ﬁiﬁ\
(virksomheder)

1688 kontakter i 53
sit netvaerk pa 'H'H‘H‘
LinkedIn

1055 venner pa 53
Facebook 'Hwﬂ‘
1200 kollegaer i IA\S
Virksomhed X 'H'H‘H‘

XXX antal person| e
ens omgangskreds 'H'H‘H‘

LIKE

| gennemsnit

x 3-900 personer |
deres netvaerk

Samlet
potentiale

TRUST @ BUY

Linked in
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Social Selling kan sammenlignes med fiskeri

. b . [
e -

Social Selling

Socialt

Netvaerk

A

Uddannelse Engagement

Social Netveerk = Antal fisk i havet
Uddannelse og engagement = Content
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"Social Selling er kunsten at bruge sociale

netvaerk til at finde, forbinde, forsta
potentielle kunder.

Det er den moderne made at udvik
meningsfulde relationer til potentie

og pleje

e
le

kunder, der holder dig - og dit meaer

KE -

forankret, sa du er det naturlige farste
kontaktpunkt, nar et emne er klar til at kabe

- Hootsuite
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Analyse - Linkedin/ Social Selling - hele verden

Din LinkedIn profil er ikke dit CV, det
er dit online omdgmme. Brug det til
at demonstrere den vaerdi, du
bringer til dine kunder.

Af kaberne gennemser
I leveranderens LinkedIn

profil

Af keberne undgér en
leverander hvis LinkedIn
profilen ikke er opdateret/
inaktiv

LINKED E SOCIAL

Hgjt-ydende Social Selling teams
deler ressourcer og kontakter,
og belanner salgsteams for
at opna de organisatorisk

90%

salgskvoter.

90% af beslutningstagerne
besvarer ikke et kold kanvas
opkald

75% af B2B kaberne bruger
de sociale medier |
kebsprocessen.

B2B keberne har typisk
taget 65-68 % af
kebsbeslutningen inden de
kontakter leveranderen

(salg)

Nassten to tredjedele af B2B
kabere rapporterer, at deres
kabsbeslutning var steerkt pavirket
af ekspert indhold leveret af den
vindende seelger

Kun 29% af salgs- og marketingafdelingerne
har feelles KPl'er. For at opné bedre social
media resultater, kraeves taet samarbejde

Kilde: LinkedIn

Linked in



Hvordan??
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STEP 1: TAG STILLING TIL HVAD DU VIL
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Hvis

ikke er afklaret med hvad du vil,

sa ved INGEN hvad clu vil
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Vaer afklaret ift. hvad du vil

* Huilke stillinger vil du gerne besaette?
— Hvad "braender” du for - hvad kan fa dig til at ville arbejde 80 timer i ugen?
— Hvad er du god til?
— Hvad synes dine tidligere kollegaer/kunder o.l. at du er god til?

* Find de rette jobtitler - husk der er altid synonymer
— Selger
— Account manager
— Salgskonsulent
— Osv

* Find 3 jobtitler og kommuniker disse

LINKED E SOCIAL
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Vaer afklaret ift. hvad du vil

* Huvilke brancher snsker du at arbejde i?
— Fodevare
— T
— Ingeniar
— 0Ll

* Veelg 3 brancher og kommuniker disse brancher
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Nar jeg veelger 3 jobtitler og
3 brancher -
fravaelger jeg sa ikke en hel masse
muligheder??

Linked in



Fordelene ved at vaere konkret ift. hvilket job man seger er.:

* Du kan holde fokus péa at tilegne dig viden om specifikke jobomrader
* Du sender et klart signal til dit netveerk/ omverden

* Dit netveerk har langt nemmere ved at huske 2 x 3 ting [tags péa dig) og dele den viden videre |
deres netveerk

* Hvis du ikke er "klar i spyttet” ift. hvad du vil, s& bliver det for diffust for dit netveerk og du bliver
blot 1 person i maengden og de vil hurtigt glemme dig.

* Hvis dit netveerk ser/hgrer om et job og det ikke helt passer pa dine 2 x 3 ting - s kan de
sagtens leegge 2 og 2 sammen og sende det til dig alligevel, s& du selv kan vurdere.

*  MEN DE HUSKER DIG - og har langt nemmere ved at hjselpe dig

Linked in
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STEP 2: FIND MINIMUM 20 STILLINGSANNONCER SOM
PASSER TIL DIG
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%DeZignated

PASSION FOR TALENT

Kerneydelser

For virksomheder

For kandidater

Job

Om DeZignated ApS

Jobindex 29.700 job i dag

Embedded Software Udvikler - Lars

Orsted

Actnow  Green solutions

Sustainability Aboutus Media Investors Careers Contactus All sites

Business & Support- Procurement

Dansk

Search Q

Team Lead til lager- og
indkabsfunktioner

‘Country: Denmark
‘Working hours: Fuldtid
Application deadline: 12.03.2020

‘Workplace: Avedereveerket, Skerbaekveaerket, Studstrupveerket

Apply

Vil du veere med til at sikre en Supply Chain i verdensklasse pd vores danske kraftvaerker?

S& har vi brug for dig som Team Lead i afdelingen Purchase Warehouse i Markets &
Bioenergy, hvor du sammen med afdelingens dedikerede medarbejdere vil have fokus pd at
gennemfare driften og optimere processerne inden for logistik, lager og indkeb. Purchase
Warehouse en afdeling i Markets & Bioenergy, der er organiseret i Risk Management &
Planning og ledes overordnet af en Team Lead. Afdelingen er ansvarlig for indkeb og
hdndtering af reservedele til alle vedligeholdelsesopgaver pd vores danske
kraftvarmevaerker.

Dine arbejdsopgaver er at

+ lede og kompetenceudvikle ti medarbejdere, som er placeret pa syv lokationer i
Danmark

e cksekvere pd afdelingens strategiske retning samt udvikle faglige strategier og sikre
sparring med primere samarbejdspartnere

ba

re

or malet og
nsudstyr
Hrage til

|llittelefoner,
ebrydende
ed udvikling
fprodukter
g

aet er et

n, bl.a.
bade sma og
uer — fra
ion og test.

rane

Ansogningsfrist:
Hurtigst muligt

Kontaktperson:

Dorthe Majbrit Bonnicksen
+45 27154303

Lokation:

s ArNE Jacobsens Allé 15
2300 Kobenhavn S

! Dorthe Bonnicksen
Kobenhavn S Arne Jacobsens
Allé 15

'Gdoglc
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Din jobsagning Jobannoncer Virksomhedsprofiler Test dig selv Inspiration Vejledning

Logistikansvarlig — med salg og service til B2B-
kunder

KIFARU COFFEE ApS © Aabenraa

Indrykket 24. februar 2020

Vi tilbyder:

Vil du arbejde i en virksomhed, hvor du virkelig kan gere en forskel, fa stor indflydelse med kort vej fra idé til handling?
Hos Kifaru Coffee vil du indga i et steerkt og neert team med en passioneret ejerleder, en erfaren bogholder, gode
eksterne salgskonsulenter og primaert vores B2B-kunder — national og internationalt.

Grundet gget vaekst mangler vi derfor dig hurtigst muligt til denne spaendende og unikke nyoprettede stilling

Om jobbet:

Helt grundleeggende bestar jobbet i at servicere vores B2B-kunder samt sikre en professionel logistikhandtering og
kontraktopfyldelse. Du vil med fokus pa logistiskstyring af hele veerdikeeden — lige fra den hestede rakaffe fra vores
egen farm i Tanzania, Afrika, til vort lager, videreforarbejdning, ristning, emballering, forsendelser, mellemlager,
lagerstyring og kontrol - skabe et solidt fundament, hvorpa salg, service og kundeopfelgning kan kemme i fokus.

Om dig:

= Du har erfaring med produktionsplanlaegning og/eller logistik af forbrugsvarer.

Linked in




Hvad sperger virksomhederne efter af kvalifikationer?

* (ennemga alle jobannoncerne og lav en liste over samtlige personlige og faglige kvalifikationer
der efterspgrges

* Prioriter listen - hvad er vigtigst (for virksomhederne/ for dig]

* Indseet de mest relevante ord péa din LinkedIn profil (segeord] - i din skrevne tekst [erfaring, Om
og overskrift)

* |Indseet ordene under kompetencer

* (er dig umage, da din LinkedIn profil bliver indekseret af Google - s& den er sggbar via Google
search og LinkedIn nar HR-/rekrutteringsmedarbejdere sgger efter kandidater

* Herved vil du kunne blive fundet nar der sages efter arbejdskraft med dine relevante
kompetencer/ kvalifikationer

LINKED E SOCIAL
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STEP 3: BYG DIN LINKEDIN PROFIL PROFESSIONELT -

DIN LINKEDIN PROFIL SKAL VARE DET NAASTBEDSTE
IFT. AT MGDE DIG PERSONLIGT

LINKED E SOCIAL
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STEP 4: AKTIVER DIT NETVZRK - GA TIL KAFFEMBDER
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Et kaffemade handler om at tilbyde hjzelp

Fokus er at tilbyde HJZLP til den person du mgdes med

Fokus er IKKE at sparge - kender du nogen der har et job til mig (seelge uden at szelge])
Forbered dig godt pa den person du skal besgge

Forbered dig godt ift. virksomheden og hvilke situation virksomheden er i

Overve| hvad du kan tilbyde personen/ virksomheden af hjzelp

Det du ikke ved og ikke kan finde - spgrg om det = dialog
- Eks.: Hvordan markedsfarer | jer i pd et marked som bliver mere og mere digitalt?

Teenk evt. at du var ansat i virksomheden og hvordan du i din funktion og med din viden kunne give virksomheden
veerdi

8. Du skal nok blive spurgt om din situation - og her skal du gere det kort og enkelt 2 x 3 ting du vil huskes for.

9. (Ger det kort og preecist [nemmere at huske for modtageren) og vedkommende skal nok spgrge ind hvis det skal
uddybes

10. Hold gje med om personen naevner noget i samtalen som du (eller dit netveerk] kan hjeelpe med

11. Veer klar pa at sparge om personen ud fra jeres dialog evt. kender personer som kunne veere relevant for dig at
mgdes med over en kop kaffe (personen kender dig jo bedre efter jeres dialog]

12. Evt. have forberedt 2-3 personer fra personens netvaerk, som du teenker det kunne vaere relevant at du medes
med

oo bk wn =

N
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STEP 3: BYG DIN LINKEDIN PROFIL PROFESSIONELT -

DIN LINKEDIN PROFIL SKAL VARE DET NAASTBEDSTE
IFT. AT MGDE DIG PERSONLIGT
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Step 2:
Byg dit personlige brand

.I
i
/

\ .

L=
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De 6 steps til succes pa LinkedIn

B oratis-videoer - Linkedsocialdk X = - X

<« C (Y @& linkedsocial.dk/gratis-videoer/ * ® % 00 =-00EHE® I GA & :

1. Malsaetning pp— e

. . LINKED E SOCIAL HVORFOR LINKEDSOGIAL? SOCIAL SELLING VITILBYDER ~ REFERENGER KONTAKT
2. Byg dit personlige brand

3. Byg din virksomhedsside pa
LinkedIn (LinkedIn Pages]

4. Udbyg dit netveerk/ skab falgere et —

-Salgvia Linkedin? mélsetning.
- Markedsfaring via Linkedin

5 D e | u d af d | n VI d e n J STowme Ry vider Enmalsztning skal vaere skarp, enkel og kendt af alle i virksomheden 3
" eller 22

alle har et klart billede af hvad malet er.

E-Learning

Mélseetning

Selve fundamentet for at fa succes pa LinkedIn er at have udarbejdet en

Jegvil gennemga hvordan vi arbejder med at hjzlpe virksomheder med

6. Skab daglige, ugentlige og
manedlige rutiner

at skabe den helt rette mélsatning og forklare hvad vi anbefaler at en

malsztning skal indeholde.

Det personlige Brand

Det personlige brand er din LinkedIn profil, samt hvad du kommunikerer.
Vier alle online og kan pa ganske kort tid finde stort set hvilken som
helst information vi har behov for - derfor s& undersager vi 60-70% af

kebsbeslutningen inden vi tager kontakt til eneller flere leverandgrer.

Derfor har det aldrig veeret mere vigtigt at din Linkedin profil er det

https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/
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https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/
https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

Det personlige brand er mere end din LinkedIn profil

* Opbygning af ens LinkedIn profil er nok det ABSOLUT MEST KEDELIGE
» Skal dog geres 1 gang - herefter er det opdatering/ optimering hver 6 maned eller lign.
* Det tager tid, og du far brug for hjslp fra dit netvaerk, da det er sveert at skrive om sig selv.

* Sevideo | E-learning- hvor der gennemgéas udvalgte elementer
Se vores video pa: https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

Veer dort det tey du vl have pa
r du er tl kundemada

* Eller tilgad hvordan du bygger den komplette LinkedIn profil e ——

. ° . . . 2t du sad foran an person xIL;m

pa den mest professionelle made via www.linkedsocial.dk L
(hér, skeng o) 58 husk ogsa at
aendre dit, profilbillece:
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https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/
http://www.linkedsocial.dk/
https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

Din Linkedin profil skal veere det naestbedste ifht. at mede dig personligt

* Din LinkedIn profil SKAL konvertere
besggende til kunder

Harvard Sq: Mini-MBA - Earn an exclusive Mini-MBA designation in Denmark from Hary

 Leaer "vaerktejet” LinkedIn at kende,
sa du ved hvilke funktioner der gere
dig effektiv og fa dig til at arbejde

Sacial Selling handler ommennesker og ikke...

smartere.
L . . | .
* Del Ud af dln Vlden Og 8kSper‘tlse VEd Henning Karlsen [ “es Liikedsocil
hjeelp af posts, artikler, video o.l. rtotngt kot an g ot [ ma st it

Region Syddanmark, Sydjylland, Danmark - 500+ forbindelser -
Kontaktoplysninger

* Veer aktiv pa LinkedIn, s& du giver

vaerdi til dit netvaerk og skaber - y
r\elatloner\ | help you with 4 things -
I help companies become digital and succeed with digital sales on LinkedIn - Social Selling. Please contact me at
hk@linkedsocial.dk or 60709249 or CLICK SEE MORE and read more about LinkedIn, Social Selling, Sales Nav se mere
S
Social Selling LinkedSocial - Social
g implementeringsmodel... p Selling

* Det tager i gennemsnit 60 sekunder
for en Recruiter at gennemse en
LinkedIn profil.

Linked in
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INDSTILLING:
UNDGA AT NOTIFICERE DIT NETVZERK OM
PROFILAENDRINGER

LINKED E SOCIAL
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Profilzendringer

LINKED

Inden du &ndrer pé din profil, s&
indstil din profil s& du ikke deler
samtlige eendringer med dit
netvaerk?

Klik pa billedet af dig selv i
topmenuen og veelg “indstillinger og
privatliv”

SOCIAL

er | https://www.linkedin.com/feed/

§% KOMPUTER FOR ALL SocialMedia

in Q Sog

Startside

Henning Karlsen
Resultatskabende LinkedIn

specialist, der underviser i brugen
af LinkedIn, Social Selling, Talent
Solutions samt netveerk

790

har besegt din profil

4.314

visninger af ditindlaeg

ings/

Become An Exhibitor - The Luxu

Barn LinkedSocial C value

&

Dit netveerk

Property Show - Conr

Del artikel, foto, video elleridé

[ Skriv en artikel

Nye indlzeg
Karsten B. Vester
Relationer, netvaerk, networking, HR, Trivsel, Social A
59m

Syntes du ogsa at | har lidt for meget sygefraveer i jeres
maske tilmelde dig RelationsNetvaerkets netvaerksmac
stilles skarpt pa udfordringen sammen med ekspertern

Forebyg sygefraveer og fa styr
! relationsnetvaerket.dk

A

3 synes godt om
« 2 &

Anders Juul synes godt om dette

Mark Baumgarten

REKRUTTERING
AF HOJTUDDANNEDE
iner Iammarks b b

Marketingmedicin

* 8§ 6 @

Synology [7 Inspiration til anvenc

= = L

Job Meddelelser Notifikationer

PREMIUM
Henning Karlsen
Vis profil

KONTO

S 40 @~
2

@

s Nav Arbejde ™

©

slag

Simon Sinek
Optimist and Founder at
Start With Why

Indstillinger og privatliv

Tony Robbins in]

Premium-indstillinger
Hjeelp
Sprog
ADMINISTRER
Indlzeg og aktivitet
Sales Navigator-konto
Johopslag
Virksomhedsside: NoSunset
Virksomhedsside: Value Connect®

Virksomhedsside:
Marketingmedicin

Virllenmhadeccida: cienit Al

count Manager hos Akademikernes A-kasse, mobil nr. 9359 0001

Steen Lautrup X

#1 New York Times
best-selling author, life ...

Bill Gates [l
Co-chair, Bill & Melinda
Gates Foundation

rslag

Annonce [>
talent on Linkedin is looking or open to
new opportunities

Talent
Solutions

kedIn do the hiring heavy lifting for
- you

Request Demo

om Hjelp Privatliv og vilkar ~

Annoncering Forretningsydelser ~

Fa LinkedIn-appen Mere

Linked (T} Linkedin Corporation @ 2017

Meddelelser

Linked in




Vis/Del ikke din
profilzendringer med dit

@ https://www.linkedin.com/psettings/activity-broadcast e @b &

) © HH O = in
Tilbage til LinkedIn.com

nEtV&r‘k Konto Privatliv Annoncer Kommunikation
O - o Sadamseranare din aktivitet pa LinkedIn
/I . KI'k pa fanen Pr‘lvatlIV Sadan ser andre din profil og p
) ) e o netvaerksoplysninger Profilvisninger Rediger
2. SCPO” nEd tll Sekt|0nen Sadan ser | sadan ser andre din aktivitet pa Vaelg, om du vil vaere synlig eller anonym Hele profilen
andre din aktivitet pé LinkedIn” e Administrer onlinestatus Rediger
i ) . Sadan behandler Linkedin dine Velg, om folk skal kunne se, at du er aktiv pa LinkedIn
3. Find Profilopdateringer data : : ==
. - . Prasferencer for jobsogning Del jobandringer og jubilaeer Luk
4. HV'S du |KKE V|I vise d|t netv&r‘k Blokering og anonymitet zlg, om du vil give dit netvaerk besked om disse Nej
thlke &ndr‘mger‘ du foretager d|g \;Ll)gifilngltnetvaerkbeskedomjubllaeerogprofllaendrmger?Faflere
pa din LinkedIn profil, sa skal nej (D)
knappen veere pa NEJ — o
Giv forbindelser besked, nar du er i nyhederne Rediger
5. TlP HVIS du |aver\ Stgr\r\e &ndr\lnger\, élr;s:ve,togro\/giiiléalz;ggiveditnetvaerkbesked,nérduerblevetomtaltienartikel Ja
f'EKS" ny Stllllng/ ny funkthn, sS4 Omtaler eller tags fra andre Rediger
S&t knappen pé Ja, Sé du Veelg, om andre medlemmer kan nzevne eller tagge dig Ja
informerer dit netvaerk om . , ,
: Sadan behandler LinkedIn dine data
gendringen
Administrer data og aktivitet Rediger
Gennemga og administrer de data, du har angivet
Download dine oplysninger Rediger
Download et arkiv med dine kontooplysninger, indlaeg, forbindelser m.m.
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Profilbillede og Topbanner

Linked in



Profilbillede

1. Veerifert det tgj du vil have pa nar
du er til kundemegde

2. Kig lige ind i kameraet, som om at
du sad foran en person ifbm. et
made

3. Hvis du &ndrer dit udseende (har,
skeeg 0.l.) s& husk ogsé at eendre
dit profilbillede

LINKED E SOCIAL Linked in



Profilbillede

in PREMIUM Search for people, jobs, companies. and more Q Advanced
Medtag IKKE pPOdUkter OI pé dette Home Profile Connections Jobs Interests Business Services Upgrade
bi”Ede, da det er dlg S0m person der er Free Rich Dad® Workshop - Edinburgh: 12th February. Rich Dad presents a Free Learn to be Rich event | Read More »
vigtig og ikke ngdvendigvis hvad du 7 .
* Andy Ll & = Are you _
seelger sicterced | comfortable in
Client Relati your retirement?
: . If hi £250,000
Bristol, United pgr(t)fl(l)li:v:osvnload the
o . . . ide by Forbes columnist
Teenk pé hvilke signaler du sender til de - 2nd money manager Ken

Fisher's firm. It's called
"The 15-Minute
Retirement Plan."

ﬁk Here to Download Your Guide!

Education Col

personer som ikke kender dig

Send a mes:

FISHER INVESTMENTS UK"

W Relationship P Contactinfo ble Also Viewed

Natalie Howarth
Industrial Disease Litigation Executive
at WE Solicitors LLP

R ————

@ B Note | @ Reminder | &gw How you mel
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@ https://www.linkedin.com/in/henning-karlsen/ * © @ 0 G = @ @ [

1 A = =] ® e 3

Startside Dit netvaerk Job Meddelelser Notifikationer Digv Arbejde + Sales Nav

Harvard Sq: Mini-MBA - Earn an exclusive Mini-MBA designation in Denmark from Harvard Sq — Annonce -+

Rediger offentlig profil og URL ®

Profilbillede

Veer ifort det tgj du vil have p& nar du er
til kundemade

Saocial Selling handler om mennesker og ikke...

Kig lige ind i kameraet, som om at du
sad foran en person ifbm. et made

Klik Her
ol

p—

HVIS dU &ndrer\ dlt Udseende [hér, Sk&g Henning Karlsen 1 == LinkedSocial
2 ° h Teach in the use of LinkedIn, Social Selling, Talent Solutions, H IBA Erhvervsakademi Kolding
0|] sS4 hUSk Ogsa at &ndr\e dlt Marketing with LinkedIn and Networking
pr\ofllblllede Region Syddanmark, Sydjylland, Danmark - 500+ forbindelser - Folk kiggede ogsh pd

Kontaktoplysninger

Medtag IKKE produkter o.l. pa dette a S e

Headhunter & Founder at expuri.com -

billede, da det er dig som person der er om 7 passion fo alnt
vigtig og ikke ngdvendigvis hvad du  help you with  things - Pia Bolander Olsen -2 [}
I help companies become digital and succeed with digital sales on LinkedIn - Social Selling. Please contact me at ¢ Legal Recruiter | Founder | Out of the
hk@linkedsocial.dk or 60709249 or CLICK SEE MORE and read more about LinkedIn, Social Selling, Sales Navic ... se mere LR  box legal recruiting | PBO Juridisk
S&lge r‘ Rekruttering
EEEET
Social Selling LinkedSocial - Social { Charlotte Baisgaard - 1. [
ﬂ = implementeringsmodel... @ Selling (@ Headhunter & Direkter - Executive
S search mm
,‘ camilla Josefine noe frederiks...
Dit dashboard M friser hos AARHUS TECH
K Stjerne
Privat for dig

Sys Vecht - 2. [
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Edit intro X

English (Primary profile) Danish

Indsaet pr'ofllblllede Saocial Selling handler om mennesker og ikke... 0

* Veer ifort det tgj du vil have pa
nar du er til kundemade

* Kig lige ind i kameraet, som om - Klik Her o -
at du sad foran en person ifm. et 0 ¢

First Name * Last Name *
mzde | Henning | ’ Karlsen |
* Hvis du &endrer dit udseende e e formerneme
[h é r‘, S k&g O' | '] Sé h u Sk OgSé at Teach in the use of LinkedIn, Social Selling, Talent Solutions, Marketing with LinkedIn and Networking
eendre dit profilbillede N
PY M edta g |KKE p r,Od u kte r 0. I . pé | Social Selling Director:Training in prof. use of LinkedIn, Social Selling, Marketing and Sales at LinkedSoci ¥ |
. . Add new position
dette billede, da det er dig som Show educaton n my nto
. . . Education
person der er Vlgtlg Og Ikke | IBA Erhvervsakademi Kolding v |
ngdvendigvis hvad du saelger B
Country/Region * ZIP code

[ | |
— . .
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@ https:;//www.linkedin.com/in/henning-karlsen/ ¥ @ @ 0@ = m E
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Startside Dit netvaerk Job Meddelelser Notifikationer D Arbejde ¥ Sales Nav

Indsaet et topbanner = 0

Rediger offentlig profil og URL 6]

* Topbanneret er et af de mest synlige
visuelle elementer péa din LinkedIn

profil Klik Her

* Vis visuelt hvad du arbejder med/ :
indenfor hvilken branche - "slice of

Henning Karlsen [ - LinkedSocial
I ifa” Teach in the use of LinkedIn, Social Selling, Talent Solutions, Bl 184 erhvervsakademi Kolding
Worklng Ilfe Marketing with LinkedIn and Networking
Region Syddanmark, Sydjylland, Danmark - 500+ forbindelser -
* Eller lav et corporated banner Comtaktoplyaninger Folk kiggede ogsé ps
* Hvis man ser at en LinkedIn profil har ﬁ Martin Ingwersen -2.
Headhunter & Founder at expuri.com -
H ’ [} passion for talent
LinkedIn’s standard banner, s kan om s
. . ' | help you with 4 things - Pia Bolander Olsen - 2. [l
d et Slg n a Ie r‘e at m a n Ikke e r Syn d e r‘l I g I help companies become digital and succeed with digital sales on LinkedIn - Social Selling. Please contact me at Legal Recruiter | Founder | Out of the

hk@linkedsocial dk or 60709249 or CLICK SEE MORE and read more about LinkedIn, Social Selling, Sales Navic ... se mere box legal recruiting | PBO Juridisk

aktIV pé LIﬂkEdln ) Rekruttering

T .
Social Selling LinkedSocial - Social { Charlotte Baisgaard - 1. [
g implementeringsmodel... B Selling . @ Headhunter & Direkter - Executive
W search mm
"i camilla Josefine noe frederiks...
Dit dashboard P ﬁ'u friser hos AARHUS TECH
. . X Stjerne
Privat for dig

Sys Vecht - 2. [
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Edit intro X

English (Primary profile) Danish

Indsaet et topbanner
Formatet er: 1584 x 396 pixels

Saocial Selling handler om mennesker og ikke...

Klik Her inj

First Name * Last Name *

| Henning H Karlsen |

Add former name

Headline *

Teach in the use of LinkedIn, Social Selling, Talent Solutions, Marketing with Linkedin and Networking

Current Position

| Social Selling Director:Training in prof. use of LinkedIn, Social Selling, Marketing and Sales at LinkedSoci ¥ |

Add new position

Show education in my intro

Education

| IBA Erhvervsakademi Kolding v |
Add new education

Country/Region * ZIP code

| P—— | [ —
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< Background photo X
Indsaet et topbanner

Formatet er: 1584 x 396 pixels n mennesker BEI ikKBaas

Ret funktionel billededitor, som giver
redigeringsmuligheder

Drag to reposition photo

Dog mest optimalt at indsaette et billede

som har det rette format Straighten

Crop Filter Adjust

Delete photo Change photo ’ Apply
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< Background photo X

Topbanner 7 ; i P
Formatet er: 1584 x 396 pixels Sacial Selling handler om'mennesker og ikke...

w
-

* Hold det simpelt

* Benyt topbanneret som en "gratis”
annonceplads, der visuelt forteeller
hvad du/ din virksomhed leverer af
veerdi

Drag to reposition photo

Straighten
* Navngiv filnavnet pa topbanneret

med relevante sggeord

Crop Filter Adjust

Delete photo Change photo ’ Apply
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Topbanner
Formatet er: 1584 x 396 pixels

1. F& en professionel grafiker til at
udarbejde banneret for dig eller

2. Brug https://www.canva.com/

3. Brug https://edit.org/linkedin-
covers

LINKED E SOCIAL

* cCe~-DDEBE®

Design hvad som helst.

Opret et design >

o 4
vol
TR i P
l g
Plakat

Logo

Rz gQanm §:

Dine design

Design the best LinkedIn
covers for free

rrrrrrrrrrrr

Take care of your professional image by creating competent
background photos for LinkedIn in just a few seconds. This online
editor helps you to get your professional profile more competent by
facilitating the creation of background images quickly for free.

CREATE YOUR LINKEDIN
COVER

o %) ® O =HR[HIEBEB® §I Y

What do you want to design today? Log in g Register

Ne limits
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Rediger kontaktoplysninger

Goer det nemt for dit netvaerk at kontakte
dig

Udfyld alle kontaktdetaljer

BEMZERK:
E-mail og telefonnummer er KUN synlige
for de personer du er connectet med.

& https://www.linkedin.com/in/henning-karlsen/

= e

Job Meddelelser Notifikationer

Harvard Sq: Mini-MBA - Earn an exclusive Mini-MBA designation in Denmark from Harvard 8q — Annonce -+

Saocial Selling handler om mennesker og ikke...

Tilfgj profilsektion ¥ Va

Henning Karlsen [ ~i-  LinkedSocial
Teach in the use of LinkedIn, Social Selling, Talent Solutions, Bl 184 erhvervsakademi Kolding

Marketing with LinkedIn and Networking

i Sydjylland, Danmark - 500+ forbindelser -
Kontaktoplysninger

Om V4

I help you with 4 things -
I help companies become digital and succeed with digital sales on LinkedIn - Social Selling. Please contact me at
hk@linkedsocial.dk or 60709249 or CLICK SEE MORE and read more about Linkedin, Social Selling, Sales Navi: ... se mere

(=== |
Social Selling LinkedSocial - Social
implementeringsmodel... Sellin
= p g B 9

Dit dashboard
Privat for dig

X Stjerne

Arbejde ¥ Sales Nav

Rediger offentlig profil og URL 6]

Promoveret

Q@ @

Harvard Sq: Mini-MBA
Ukraine Earn an exclusive Mini-
Diverse skillset (5. 2-4 MBA designation in
weeks to fill a position. IP | Denmark from Harvard Sq
protection. NDA -

Hire IT talent in

Fa flere oplysninaer Fa flere oplysninaer

Folk kiggede ogsa pa
Martin Ingwersen - 2
Headhunter & Founder at expuri.com -
passion for talent

Pia Bolander Olsen - 2. [l

Legal Recruiter | Founder | Out of the

box legal recruiting | PBO Juridisk
Rekruttering

, Charlotte Baisgaard - 1. [
. @ Headhunter & Direkter - Executive

search mm

N

' %g camilla Josefine noe frederiks...
B‘M frisgr hos AARHUS TECH

Sys Vecht - 2. [
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Rediger kontaktoplysninger

LinkedIn profil URL Henning Karlsen
Webadresse - evt. Flere Kontaktoplysninger

Klik Her

Telefonnummer Din profil

linkedin.com/in/henning-karlsen

Adresse (privat adresse] Websted
linkedsocial.dk (LinkedSocial Website)

E-mail adresse - her anbefales det at o
br‘uge din firma email. 60709249 (Mabil)

Skype for Business /Skype (gratis] ‘:;‘;f;jm 00 kg
Messenger/ o.l. |

E-mail
hk@linkedsocial.dk

Fodselsdato

Chat
henning.karlsen.15 (Skype)

hk@linkedsocial.dk (Skype)

Fadselsdag
29.juli

LINKED E SOCIAL Linked in



Kontaktoplysninger X

Profilens webadresse

R e d i g e r| ko nta kto p IyS n i n g e P linkedin.com/in/henning-karlsen 71

Webadresse
L|nked|n pPOflI URL | www.linkedsocial.dk | |Anden v |

Type (andet)

Webadresse - evt. Flere

| LinkedSocial Website |

Telefonnummer Fiern websted

+ Tilfg) websted

Adresse (privat adresse]

Telefon
E-mail adresse - her anbefales det at 60709243 | [ mobi -
bruge din firma email. Adresse

Aageerdet 15, 6000 Kolding

Skype for Business /Skype (gratis] )

Messenger/ o.l. E-maladresse
hk@linkedsocial.dk A

Fodselsdato

Chat
| henning karlsen.15 | | Skype - |
Fjern chat
Udfyld ALLE felter
| hk@linkedsociald || skype v |
Fjern chat
+ Tilfaj chat .

Linked in
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De 3 vigtigste tekstfelter
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@& https://www.linkedin.com/in/henning-karlsen/ ¢

Harvard Sq: Mini-MBA - Earn an exclusive Mini-MBA designation in Denmark from Harvard 8Sq — Annonce +--

Tekstfelter pa din LinkedIn Profil

1. Overskrift
2. Om/ Resume
3. Erfaring

Rediger offentlig profil og URL 6]

Sacial Selling handler om mennesker og ikke...

Promoveret

Tilfej profilsektion ¥ / Hire IT talent in Harvard Sq: Mini-MBA
Ukraine

Earn an exclusive Mini-

. Diverse skillset 5. 2-4 MBA designation in
Hennlng Kar|Sen m LinkedSocial weeks to fill a position. IP | Denmark from Harvard Sq
— protection. NDA -
Teach in the use of LinkedIn, Social Selling, Talent Solutions, B 184 erhvervsakademi Kolding
Marketing with LinkedIn and Networking F4 flere oplysninaer | Fa flere oplvsninaer

Folk kiggede ogsa pa

Martin Ingwersen - 2
Headhunter & Founder at expuri.com -

passion for talent

Kontaktoplysninger

Om V4

Pia Bolander Olsen - 2. [

Legal Recruiter | Founder | Out of the
box legal recruiting | PBO Juridisk
Rekruttering

I help you with 4 things -
I help companies become digital and succeed with digital sales on LinkedIn - Social Selling. Please contact me at
hk@linkedsocial.dk or 60709243 or CLICK SEE MORE and read more about LinkedIn, Social Selling, Sales Navi: ... se mere

EEEE .
Social Selling LinkedSocial - Social [ Charlotte Baisgaard - 1. [

= implementeringsmodel... B Selling @ Headhunter & Direktr - Executive

SE— search mm
"‘ camilla Josefine noe frederiks...
Dit dashboard . Wu frisar hos AARHUS TECH
c . X Stjerne

Privat for dig

Sys Vecht - 2. [
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Erfaring

1. De farste linjer skal "tease” for indholdet

2. Hvilken vaerdi giver du og virksomheden?
3. Din arbejdsfunktion/ ansvarsomrader o.l.
4

. Husk personlighed i beskrivelsen sa der
er sammenhang mellem dig og din
jobfunktion

RESULTATER

6. HUSK sggeord - hvad skriver dine
kommende kunder

o1

/. Indseet video, praesentation, link til
website o.l.

8. Du kan skrive 2000 tegn i alt

& CcC O & https://www.linkedin.com/in/henning-karlsen/

in Q Search ﬂ.u & =]

Home My Network Jobs

Henning Karlsen
Teach in the use of LinkedlIn, Social Selling, Talent Solutions, Marketing with LinkedIn and Networking

See all articles

Messaging

Experience

Social Selling Director:Training in prof. use of LinkedIn, Social Selling, Marketing and
Sales

LinkedSocial

Jan 2017 - Present - 2 yrs

Kolding omradet, Danmark

Since consumer purchasing patterns have changed to 60-70% of the purchase decision before
consumers contact a particular supplier (s), we have specialised at LinkedSocial to help make

companies digital on LinkedIn, focusing on change it requires from all employees in the customer's
business. It's called Social Selling / Digital Sales / Relationship Sales.

Contact me at +45 6070 9249 / hk@linkedsocial.dk.

My work areas:§ See more

LinkedSocials LinkedSocial.dk

z |mplementation model

+
7

Associated Partner
TonnyMikkelsen.dk

Dec 2018 - Present - 1 mo
Arhus Area, Denmark

As an associated partner at Tonnymikkelsen.dk, | focus on the following:

To translate all my knowledge about the LinkedIn "tool" to concrete, and easily understandable
value for all.... See more

e TonnyMikkelsen.dk

[[[IAN

Notifications

Add profile section «

_ R
Viewers: 6,698

» £ Improving You|
@ Skills
Viewers: 50,640

See my recommendations

Linked in
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Erfaring

1

c
3
4

o1

De forste linjer skal "tease” for indholdet
Hvilken vaerdi giver du og virksomheden?
Din arbejdsfunktion/ ansvarsomrader o.l.

Husk personlighed | beskrivelsen sa der
er sammenhang mellem dig og din
jobfunktion

RESULTATER

HUSK sggeord - hvad skriver dine
kommende kunder

Indseet video, praesentation, link til
website o.l.

Du kan skrive 2000 tegn i alt

/www.linkedin.com/in/henning-karlsen/?locale=da_DK

10 &2 =] =

Startside Dit netvaerk Job

Henning Karlsen
Resultatskabende LinkedIn specialist, der underviser i brugen af LinkedIn, Social Selling, Sales Navigator samt netvaerk

Erfaring

...... -~

Social Selling Direkter:Traening i prof. brug af LinkedIn, Social Selling, salg,
marketing og netvark

LinkedSocial

jan. 2017 —nu - 2 &r 4 mdr.

Kolding

IIIH +

Da forbrugernes indkabsmgnstre har aendret sig, til at 60-70% af kabsbeslutningen er foretaget
inden forbrugerne kontakter en given leverandar(er), sa har vi i LinkedSocial specialiseret os i at
hjeelpe med at gare virksomheder digitale pa LinkedIn, med stor fokus pa den forandring det
kraever hos alle medarbejderne i kundens virksomhed. Det kaldes Social Selling/ Digitalt salg/
Relationssalg.

Kontakt mig gerne pa +45 6070 9249/ hk@linkedsocial.dk.
Mine arbejdsomrader:

Med udgangspunkt i mennesker og ikke IT/teknik, sikrer jeg at alle funktioner/afdelinger i en
virksomhed bliver gjort til en digital version af dem selv p4 LinkedIn. Det kaldes Social Selling/
Digitalt salg/ Relationssalg.

Personligt, s& arbejder jeg bade pa det strategiske niveau i form af at fastlaegge strategien for vores
kunder, men er ogsa dybt forankret i at undervise og traene pa et taktisk/operationelt niveau.

- Screening/ analyse af virksomheder og udarbejdelse af den rette implementeringsplan vedr. Social
Selling/ Linkedin treening

- Kortlaegning af organisationens kompetenceniveau og udarbejdelse af traeningsplan

- Traening af bestyrelse/ledelse ift. Social Selling forandringsprocessen

- Treening af salg, marketing, indkeb, HR, kundeservice, produktudvikling o.l. afdeling ift. deres
funktion ift. Social Selling.

- Traening i Linkedin

- Treening i LinkedIn Sales Navigator

- Traening i LinkedIn Campaign Manager

- Traening i LinkedIn Pages

Hvis jeq ikke kender/ forstar en virksomhed, s& har jeg svaert ved at fastla2gge den rette
strategi/plan for hvordan jeg skaber en digital version af virksomheden pa Linkedin.

Hvis du @nsker at fa overblik over hvad Social Selling er samt om det er relevant for din virksomhed,
s& er du velkommen til at kontakte mig p& hk@linkedsocial.dk/ +45 6070 9249 Se mindre

85%

E LinkedsSocials G
Implementation model A
= & B

LinkedSocial.dk

a

Meddelelser Notifikatic

Se fors|

Linked in
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Erfaring - Som jobssgende

1.

0)

Overskriften: Resultatskabende seelger,
sgger job indenfor IT, industri, og
handvaerk

De forste linjer skal "tease” for indholdet

Hvilken vaerdi vil du give hvis du blev
ansat

Beskrivelse af hvorfor du er den bedste
til at bestride dette job ([HUSK VZAERDI -
IKKE hvad du har gjort/kan]

Husk personlighed | beskrivelsen sa der
er sammenhang mellem dig og din
jobfunktion

RESULTATER

HUSK segeord - hvad skriver dine
kommende kunder

Indsaet video, prassentation, link til
website o.l.

Du kan skrive 2000 tegn i alt

/www.linkedin.com/in/henning-karlsen/?locale=da_DK

10 &2 =] =

Startside Dit netvaerk Job Meddelelser Notifikatic

Henning Karlsen
Resultatskabende LinkedIn specialist, der underviser i brugen af LinkedIn, Social Selling, Sales Navigator samt netvaerk

Erfaring

...... -~

Social Selling Direkter:Traening i prof. brug af LinkedIn, Social Selling, salg,
marketing og netvark

LinkedSocial

jan. 2017 —nu - 2 &r 4 mdr.

Kolding

IIIH +

Da forbrugernes indkabsmgnstre har aendret sig, til at 60-70% af kabsbeslutningen er foretaget
inden forbrugerne kontakter en given leverandar(er), sa har vi i LinkedSocial specialiseret os i at
hjeelpe med at gare virksomheder digitale pa LinkedIn, med stor fokus pa den forandring det
kraever hos alle medarbejderne i kundens virksomhed. Det kaldes Social Selling/ Digitalt salg/
Relationssalg.

Kontakt mig gerne pa +45 6070 9249/ hk@linkedsocial.dk.
Mine arbejdsomrader:

Med udgangspunkt i mennesker og ikke IT/teknik, sikrer jeg at alle funktioner/afdelinger i en
virksomhed bliver gjort til en digital version af dem selv p4 LinkedIn. Det kaldes Social Selling/
Digitalt salg/ Relationssalg.

Personligt, s& arbejder jeg bade pa det strategiske niveau i form af at fastlaegge strategien for vores
kunder, men er ogsa dybt forankret i at undervise og traene pa et taktisk/operationelt niveau.

- Screening/ analyse af virksomheder og udarbejdelse af den rette implementeringsplan vedr. Social
Selling/ Linkedin treening

- Kortlaegning af organisationens kompetenceniveau og udarbejdelse af traeningsplan

- Traening af bestyrelse/ledelse ift. Social Selling forandringsprocessen

- Treening af salg, marketing, indkeb, HR, kundeservice, produktudvikling o.l. afdeling ift. deres
funktion ift. Social Selling.

- Traening i Linkedin

- Treening i LinkedIn Sales Navigator

- Traening i LinkedIn Campaign Manager

- Traening i LinkedIn Pages

Hvis jeq ikke kender/ forstar en virksomhed, s& har jeg svaert ved at fastla2gge den rette
strategi/plan for hvordan jeg skaber en digital version af virksomheden pa Linkedin.

Hvis du @nsker at fa overblik over hvad Social Selling er samt om det er relevant for din virksomhed,
s& er du velkommen til at kontakte mig p& hk@linkedsocial.dk/ +45 6070 9249 Se mindre

85%

E LinkedsSocials G
Implementation model A
= & B

LinkedSocial.dk

a

Se fors|

Linked in
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Indhold: Om/ Kort beskrivelse

1.

LINKED E SOCIAL

De farste 3 linjer (ca 300 tegn] skal
“tease” for indholdet

Skriv gerne kontaktdetaljerne |
starten og slutningen

Hvilken veerdi star du for? Og
hvordan haenger det sammen med
det job du seger/ bestrider?

Beskrivelse af dig/virksomheden/
hvorfor du braender for dit job o.l.

Faglige kvalifikationer listes
Personlige egenskaber listes

HUSK sggeord- hvad skriver dine
kommende kunder

Du kan skrive 2600 tegn i alt

Sagial Selling handler om mennesker bg ikke..

Tilfgj profilsektion ¥ V4

Henning Karlsen [ ~+ LinkedSocial

Teach in the use of LinkedIn, Social Selling, Talent Solutions, B 184 Erhvervsakademi Kolding

Marketing with LinkedIn and Networking
Region Syddanmark, Sydjylland, Danmark - 500+ forbindelser -
Kontaktoplysninger

Tjenesteudbyder /
Marketingsradgivning, Brandraddgivning, Ledelsesradgivning, Virksomhedsradgivning, HR-radgivning,

Annoncering og Uddannelsesradgivning

Se alle detaljer

® Offentligt

Om V4

| help you with 4 things -
| help companies become digital and succeed with digital sales on LinkedIn - Social Selling. Please contact me at
hk@linkedsocial.dk or 60709249 or CLICK SEE MORE and read more about LinkedIn, Social Selling, Sales Navi: ... se mere

m!. Dansk ] @

Rediger offentlig profil og URL ®

Start off with $50 in free ad credits

‘ Request $50 credit ’

Linked in



Indhold: Kort beskrivelse

1.

0

De farste 3 linjer (ca 300 tegn] skal
“tease” for indholdet

Skriv gerne kontaktdetaljerne |
starten og slutningen

Hvilken veerdi star du for? Og
hvordan haenger det sammen med
det job du seger/ bestrider?

Beskrivelse af dig/virksomheden/
hvorfor du braender for dit job o.l.

Faglige kvalifikationer listes
Personlige egenskaber listes

HUSK sggeord- hvad skriver dine
kommende kunder

Du kan skrive 2600 tegn i alt

Sacial Selling handler om mennesker ng ikke...

i oo~ [

Henning Karlsen [ ~~  LinkedSodial

Teach in the use of LinkedIn, Social Selling, Talent Solutions, w IBA Erhvervsakademi Kolding
Marketing with Linkedin and Metworking

Region Syddanmark, Sydjylland, Danmark - 500+ forbindelser -

Kontaktoplysninger

Tjenesteudbyder i
Marketingsradgivning, Brandradgivning, Ledelsesradgivming, Virksomhedsradgivning, HR-radgivning,

Annoncering og Uddannelsesrdgivning

Se alle detaljer

@& Offentligt

-

help you with 4 things -

help companies become digital and succeed with digital sales on LinkedIn - Social Selling. Please contact me at
hk@linkedsocial.dk or 60709249 or CLICK SEE MORE and read more about Linkedin, Social Selling, Sales Navigator, or
how to use your network — —— ———————————

1: DIGITAL SALES BY LINKECAN: Digital Sales or Social Selling is the new form of sale. | train sales in finding, connecting,
understanding and caring potential customers on Linkedin so petential customers see your company as the first natura
peint of contact when they're ready to buy.

Linkedln Sales Navigator is the ultimate sales tool that can streamline the sales job in any BtS business. | train and teach
everyone in the arganization in Social Selling.

2: MARKETING BY LINKEDIN: The Marketing Department has a key role concerning digital sales. LinkedIn is also an
effective marketing tool where Linkedin Campaign Manager, Sponsored Campaigns, Matched Audiences must be known
concepts/tocls in the marketing department.

3:HR / EMPLOYER BRANDING BY LINKEDIM. The basic principles of Social Selling can be used in HR departments, to
strengthen the company’s digital brand, and attract the right candidates to help secure the future of the company.

4: NETWORK: Finding, connecting, understanding and giving value to their network is difficult to many -1 train and teach
how to get the most value out of their network
Linkedln is one of the tocls that everyone can use to oversee/manage one's network,

Professional Features: Spedializing in Marketing, Sales, Strategy, Business Development, Value Creation, Social Media,
Metworking, Content Production, LinkedIn, Lecturer, Communication,

Personal Properties: Strong Relationships /£ Metworks, Strong Communicator, Performance-Oriented, Highly Inspiring,
Positive, Willing, Empathetic, and Humarous

am open to expanding my network with exciting and talented people, so please contact me at +45 60 70 92 49 or
hk@linkedsocial.dk.

Linked in
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OVERSKRIFTEN - EN AF DE
VIGTIGSTE TEKSTFELTER

Linked in



Overskriften
e Som standard indsaetter LinkedIn din
jobtitel samt dit virksomhedsnavn

e  Omskriv din overskrift, sa du
kommunikerer hvilken veerdi du
leverer

* Du kan maksimalt skrive 120 tegn

LINKED E SOCIAL

Sagial Selling handler om mennesker bg ikke..

Tilfgj profilsektion ¥ V4

Henning Karlsen [ ~+~ LinkedSocial

Teach in the use of Linkedin, Social Selling, Talent Solutions,
Marketing with LinkedIn and Networking

= IBA Erhvervsakademi Kolding

Region Syddanmark, Sydjylland, Danmark - 500+ forbindelser -
Kontaktoplysninger

Tjenesteudbyder /
Marketingsradgivning, Brandraddgivning, Ledelsesradgivning, Virksomhedsradgivning, HR-radgivning,

Annoncering og Uddannelsesradgivning

Se alle detaljer

® Offentligt

Om V4

| help you with 4 things -
| help companies become digital and succeed with digital sales on LinkedIn - Social Selling. Please contact me at
hk@linkedsocial.dk or 60709249 or CLICK SEE MORE and read more about LinkedIn, Social Selling, Sales Navi: ... se mere

m!. Dansk ] @

Rediger offentlig profil og URL ®

Start off with $50 in free ad credits

‘ Request $50 credit ’

Linked in




LinkedIn profil: Sagning - listevisning

* (Overskriften er vigtig, da du uden
sammenligning vil fa flest visninger |
listevisningsform (som eksemplet til
hajre]

* Hvis man ikke kan se hvilken veerdi du
kan bidrage med ud fra din overskrift,
sa er det mindre sandsynligt at man
klikker sig ind pa din LinkedIn profil.

* (Overskriften kan maksimalt indeholde
120 tegn

* Ord i overskriften medtages som
sggeord

* Se eksempel til hgjre.

LINKED E SOCIAL

in @ & 8 o«
Home My Network Jobs Messz

Henrik Schmidt « 2nd
SEO / Web - Specialist

Southern Region, South Jutland, Denmark

«‘E@ 33 shared connections

Connect

w

Henrik Borng « 2nd
Regionsdirekter Syd

Southern Region, South Jutland, Denmark

Connect

Summary: Steerk resultatorienteret... . Henrik Borng Mobil: +45 30...

3{:@ 86 shared connections

Henrik Bondtofte « 2nd
SEO Specialist Connect

Southern Region, Funen, Denmark

i{ﬁe 266 shared connections

Henrik Tram - 2nd

Tekst og idé (freelance) og Teknisk Service i Kolding Kommune
Southern Region, South Jutland, Denmark

Connect

Summary: Jeg er ikke typisk... hvordan. Henrik Tram.

sﬁ‘ 31 shared connections

Henrik Ager - 2nd 3
B2B energiradgivning * Hjeelper energiintensive virksomheder med optimering af energ...
Southern Region, South Jutland, Denmark

ﬁ‘g 241 shared connections

Connect

Henrik Tender - 2nd
Direkter Vejle Boldklub

Southern Region, South Jutland, Denmark

1‘6 178 shared connections

Connect

Linked in



Spergsmal?

Skriv i chatten
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Hvad kan LinkedSocial tilbyde?

e Komplet gennemgang af * Byg den perfekte LinkedIn
din LinkedIn profil profil (job)
sammen med dig (online) e E-learning - video kursus
e Coaching af dig ift. hvad e Pris: 99.- dkr.
du skal gare oo™

6\6‘\6\1\
- . 6; \
e Samlet tid 1 tim 29 6@60\6@\\‘0\)6

e Pris 995 - dkr. o™

Bestil pa hk@linkedsocial.dk eller bestil via LinkedIn

LINKED E SOCIAL
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mailto:hk@linkedsocial.dk

W training: You get our recipe an
Is 1 may not

A

2 99
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Henning Karlsen

@ hk@linkedsocial.dk

E 60 70 92 49

(S) hkalinkedsacial.dk

Linkedsocial.dk
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